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Soluciones para vender más




    
                    
                

            

                            Diseño del modelo comercial

                            
                Ayudamos a las empresas a buscar el mejor enfoque comercial para alcanzar sus objetivos de negocio, teniendo en cuenta el sector de actividad, su tamaño y su historia.

Garantizamos y desarrollamos la construcción del modelo comercial óptimo para la empresa, en todos sus aspectos (dimensionamiento, distribución, canales….)

            

            
                Read more 
            

            







    
                    
                

            

                            Sistemática comercial

                            
                Metodologías y sistemáticas

Somos especialistas en “aterrizar” los grandes planteamientos comerciales en acciones a realizar en el día a día.

Alineamos la práctica comercial con el modelo comercial diseñado, estableciendo la sistemática que garantizará la consecución de los objetivos.

            

            
                Read more 
            

            







    
                    
                

            

                            Transformación de equipos

                            
                Somos especialistas en trasladar la estrategia a los equipos comerciales.  Utilizamos las metodologías y herramientas necesarias para lograr su transformación.

Logramos un incremento significativo de la eficacia comercial de los equipos, enfocándonos en mejorar su motivación, compromiso, reconocimiento e incentivación.

            

            
                Read more 
            

            








    
                    
                

            

                            Inteligencia comercial

                            
                Utilizamos diferentes metodologías al servicio de la función comercial de las empresas para:

	Desarrollar un cuadro de mando que permita la organización de la actividad de los equipos comerciales, el seguimiento, la consecución de objetivos.
	Aportar insights del cliente para el diseño de la aproximación comercial y del argumentario.


            

            
                Read more 
            

            







    
                    
                

            

                            Formación

                            
                Formamos y entrenamos en las habilidades necesarias, aplicando innovación y de forma personalizada.

Hemos creado entornos de aprendizaje que combinan la formación presencial y online.

En muchos casos utilizamos la gamificación para dinamizar el proceso de aprendizaje.

            

            
                Read more 
            

            







    
                    
                

            

                            Venta híbrida

                            
                Creemos que ha llegado el momento de evolucionar hacia un modelo de venta híbrida que aproveche las ventajas del presencial y el remoto y sea capaz de combinarlo según se adecúe a las fases del proceso de venta, a las distintas tipologías de clientes o a las necesidades que los equipos demanden de su líder.

            

            
                Read more 
            

            










No somos una consultora más




            
            
                    Más de 25 años de experiencia ...

                Llevamos más de dos décadas ayudando a las mejores empresas a conseguir sus objetivos.

    

            

    






            
                
            

        
                    ... estando comprometidos ...

                Condicionamos parte de nuestros honorarios a la consecución de los objetivos pactados.

    

            

    






            
                
            

        
                    ... aportando conocimiento ...

                Nuestro equipo está formado por expertos en redes, matemáticos, tecnólogos, psicólogos… todos al servicio de tu objetivo.

    

            

    






            
                
            

        
                    ... y con un estilo propio.

                “Innovadores, honestos, fiables, cercanos, atrevidos…” eso dicen quienes nos conocen.

    

            

    









Nuestras ideas







    
        	
                    
                                                                                                                        
                                        
                                                                                    
                                    

                                                                                                                        
                                    Smart Trainer: más allá de la Inteligencia Artificial
                                    


                                                                            
                                            Para l@s que somos muy cinéfil@s la referencia conceptual de nuestro “Smart Trainer” viene de la mano de la saga de “Alien”, en concreto en su segunda entrega cuando en un momento determinado Ripley tiene que enfrentarse a la reina Alien … y está, lógicamente, en clara desventaja … ¿cómo equilibrar un poco la balanza?

                                        

                                                                                                                
                                                                                            11 marzo, 2024
                                                                                                                                    Read more
                                        

                                                                    

                                                                        

                
	
                    
                                                                                                                        
                                        
                                                                                    
                                    

                                                                                                                        
                                    Hasta el infinito y más allá: La venta híbrida 2.0
                                    


                                                                            
                                            La Venta Híbrida “Tradicional” Como ya hemos comentado sobradamente, mucho ha cambiado nuestro entorno debido a la crisis provocada por el COVID y, más estrictamente hablando, por el confinamiento que sufrimos en aquellos terribles momentos. Ha llovido mucho desde entonces. Varias lecciones hemos aprendido en relación a cómo aplicar de manera eficiente las distintas habilidades

                                        

                                                                                                                
                                                                                            27 febrero, 2024
                                                                                                                                    Read more
                                        

                                                                    

                                                                        

                
	
                    
                                                                                                                        
                                        
                                                                                    
                                    

                                                                                                                        
                                    Claves para impulsar la adopción efectiva de un CRM
                                    


                                                                            
                                            La empresa ya ha repartido las licencias de CRM, ¿y ahora qué? La adopción de herramientas CRM (Customer Relationship Management) para mejorar la eficiencia de ventas, la gestión de clientes y la toma de decisiones basada en datos es una realidad hoy en día en la empresa española, aunque algunos datos indican que quizá queda

                                        

                                                                                                                
                                                                                            5 febrero, 2024
                                                                                                                                    Read more
                                        

                                                                    

                                                                        

                
	
                    
                                                                                                                        
                                        
                                                                                    
                                    

                                                                                                                        
                                    ¿Cómo reducir el índice de rebote gestionando las expectativas de los candidatos?
                                    


                                                                            
                                            La selección del talento es un proceso crucial en cualquier organización, ya que la calidad de los colaboradores impacta directamente en los resultados de empresa. El éxito de un proceso de selección supone una reducción en la fluctuación de empleados, ya que se elige a los mejores, los más compatibles y, por lo tanto, los

                                        

                                                                                                                
                                                                                            31 enero, 2024
                                                                                                                                    Read more
                                        

                                                                    

                                                                        

                


    





Ayudamos a las empresas a superar los principales retos comerciales


	
		
		
			
		
	





	
		
		
			
		
	





	
		
		
			
		
	











Estos son nuestros números:
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Testimoniales

	
						
										
											

					
						
							Cristina Rodríguez Moreno						

														Directora Planificación y Procesos, Pelayo

								Gracias por acompañarnos en las mejoras de los procesos comerciales. Trabajando siempre de tú a tú.

					

				

								
										
											

					
						
							David Barroeta Santamaría						

														Director de Personas, Opticalia

								Me siento cerca cuando trabajo con tatum, vosotros hacéis posible la cercanía con vuestros clientes. Siempre con ese espíritu rompedor que os caracteriza. 

					

				

								
										
											

					
						
							Vidal Palomo						

														Director de RRHH, Sanitas Dental

								Siempre que en Sanitas Dental abordamos un proyecto conjuntamente con tatum, siento que mi equipo ha crecido en capacitación, diseño y creación. Sabéis convertiros en uno más.

					

				

								
										
											

					
						
							Enrique Puig Devloo						

														Deputy People & Culture Retail Operations Manager, INGKA Group (IKEA)

								No perdáis la frescura, energía y valor para abordar proyectos. Sois un equipo valiente y compartimos con vosotros el sentido del humor.

					

				

								
										
											

					
						
							Javier Santos						

														Director Comercial, Pelayo Mutua de Seguros y Reaseguro

								Gracias por acompañarnos en las mejoras de los procesos comerciales. Trabajando siempre de tú a tú. 

					

				

								
										
											

					
						
							Lourdes López Carrasco						

														Responsable de Planificación y Desarrollo de Personas, Cecabank

								Con tatum hemos co-creado el programa Crece/ Talento, para altos potenciales. Gracias a su experiencia, buenos consejos y atención por el detalle, tenemos un programa al que aspiran todas las personas que trabajan en Cecabank. Una combinación perfecta entre un magnifico claustro, innovación en contenidos y aplicación de diferentes metodologías.

					

				

								
										
											

					
						
							Teresa Gutiérrez del Pozo						

														Directora de Recursos Humanos y Servicios Generales, Museo Nacional Thyssen-Bornemisza

								Llevamos muchos años trabajando con tatum, siempre encuentran una solución adaptada a nuestras necesidades que nos ayuda a cumplir con nuestros objetivos. Rapidez, cercanía, compromiso, continua evolución adaptándose a los cambios estratégicos, tecnológicos y estructurales, son virtudes que ofrecen a sus clientes. Garantía de éxito.

					

				

								
										
											

					
						
							María Calvo Pesini						

														Directora Gestión del Talento y RC, Grupo Vips

								Nos gusta trabajar con socios como ellos, que van por delante en la adaptación de nuevas tecnologías a los recursos humanos, con un profundo respeto por las particularidades del cliente, pero a la vez cuestionando cada proceso para mejorar continuamente.

					

				

								
										
											

					
						
							Nuria Rodríguez Peinado						

														Directora General, Nedgia

								En un proceso de transformación como el que estamos llevando a cabo, tatum es un compañero de viaje indispensable, te ayuda a reflexionar, a detectar rápidamente las barreras y las palancas del cambio y sobre todo a facilitar que las cosas se hagan de otra manera, en definitiva el reto más importante al que las organizaciones nos enfrentamos.

					

				

								
										
											

					
						
							Ricardo Santiago						

														Director Comercial, Alain Afflelou

								Conocer los aspectos que generan engagement de los franquiciados, más allá de la rentabilidad, era un reto para el que nadie nos había aportado solución. tatum aplicó su modelo de compromiso para franquicias, ayudando a definir una propuesta de valor que mejora en la experiencia del franquiciado.

					

				

								
										
											

					
						
							Isabel Martin Arija						

														Directora General, Caja Rural de Salamanca

								tatum es un aliado, siempre creativo, en la tarea de dinamizar nuestra organización, adaptarnos a los cambios y reforzar el compromiso de nuestros equipos para afrontar el ilusionante reto de convertirnos en un referente en el nuevo sector financiero.

					

				

					

			
		



Improving people & sales






¿Hablamos?


	
		
			Puedes hacernos llegar una consulta, solicitarnos información, efectuar comentarios sobre la web, proponernos líneas de colaboración, etc. Rellena el formulario o envíanos un email a marketing@tatum.es
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Consiento el uso de mis datos para los fines indicados en la "Política de privacidad" (*)
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		Uso de cookies
Este sitio web utiliza cookies para que usted tenga la mejor experiencia de usuario. Si continúa navegando está dando su consentimiento para la aceptación de las mencionadas cookies y la aceptación de nuestra política de cookies.
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