ESPANA: Mapfre v Ocaso acaparan el 30.7% de los agentes de seguros. Los veinte primeros grupos aseguradores aglutinan el 88% de los agentes de seguros en Espafia. Barcelona es la provincia con
mas agentes de seguros, pero Madnd la duplica en corredores.
Estas son algunas de las conclusiones extraidas del ultimo "Estudio de Agentes y Corredores 2009, elaborado por la consultorajtatum | que analiza la situacion de |a red de agentes exclusivos y comedores
en Esparia y predice su evolucion.

El estudio parte del analisis de la red global de agentes exclusivos por provincias e incluye un ranking por numero de entidades y grupos. Ademas, incluye un analisis pormenonzado de las cuatro provincias
con mas agentes.

Seqgun la consultora, Mapfre y Ocaso son las dos pnmeras companias por nimero de agentes y acaparan el 30% del total.

Las veinte primeras compafiias, de un total de 89, tienen el 79% de los agentes.

Una de las conclusiones relevantes es que la provincia que mas agentes tiene es Barcelona, con un total de 10 242 y la que menos es Sona con 237 (Ceuta y Melilla aparte).

31 hablamos de los agentes por habitante, en Melilla hay solamente (0,53 agentes por cada mil personas y en Orense son 2,6 los agentes a repartir entre la misma cantidad de habitantes.

Podriamos pensar que estos datos son debidos a extensiones de terreno o cercanias entre poblaciones, pero en el ranking de provincias con menos agentes por persona, Madrd aparece en quinta posicion
con 1,43 cada mil habitantes, mientras que Barcelona con 1,83 agentes y Sevilla con 2,23 agentes, ocupan la posicidon 228 y 43% respectivamente.

En el nimero de comedores y comedurias por provincia encontramos algun cambio significativo en el ranking de las tres pnmeras provincias, que pasan a ser Madnd, Barcelona y Valencia. Mientras, que en
el caso de los agentes exclusivos, Barcelona tiene un 20% mas de agentes que Madnd y algo mas del doble que Valencia, el nimero de corredores y comedurias de Madnd duplica al de Barcelona y es
cinco veces superor al de Valencia.

A partir del cuarto puesto del ranking, las posiciones cambian mucho: Sevilla, por ejemplo, pasa de ser cuarto en cuanto a agentes, a la posicion 21 de agentes y cormedores.
El estudio demuestra la gran capilandad que tienen los agentes de las diferentes compafiias y la necesidad de optimizar las redes de agentes. Luis Asenjo, gerente de|tatum,|explica que "es necesano que
las redes estén completamente alineadas con los objetivos de negocio, el posicionamiento y los segmentos objetivo de la empresa.
Ademas, destaca la importancia de sistematizar |la actividad de las redes de venta para favorecer el desarrollo comercial y la consecucion de los objetivos. "Como objetivo prnontano habra que focalizar la
actuacion de las personas con responsabilidad comercial hacia una actividad sistematica, organizada y eficaz”, sefiala Asenjo. En este informe se ha empleado una base de datos de 87.939 agentes,
obtenida con informacién de la DGSFP (Direccion General de Seguros y Fondos de Pensiones) a junio de 2008. (Informe realizado por|Tatum|Consultora de Espaiia y Latinoamerica. Para mas
informacion: hitp/fwww tatum.es - Sara Pérez - Departamento de Marketing/email: marketing@tatum.es)
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